DENTAL VORTEX
FORMACAO CLINICA

Segredos de Marketing e Vendas dos Dentistas
de Sucesso

Estratégias praticas para transformar a sua clinica numa referéncia — com mais pacientes e
melhores resultados.

Ser um excelente clinico nao garante que a sua clinica prospere. Saber
comunicar o seu valor, sim.

SOBRE O CURSO

A maioria dos médicos dentistas nunca recebeu formacao em marketing ou vendas. E no entanto,
todos os dias tomam decis6es que impactam diretamente o posicionamento, a captagao e a
fidelizacdo de pacientes — muitas vezes sem as ferramentas certas para o fazer de forma estratégica.

Este curso traduz anos de experiéncia em estratégias concretas e aplicaveis ao contexto especifico de
clinicas e consultérios. Sem jargao de marketing — apenas métodos que funcionam no terreno.

PARA QUEM E ESTE CURSO
Médicos dentistas que querem atrair mais pacientes sem depender apenas de referéncias boca a boca.
Proprietérios de clinica que sentem que investem em marketing sem retorno mensuravel.
Profissionais que querem aprender a comunicar o valor dos seus tratamentos de forma ética e eficaz.

Equipas clinicas que precisam de melhorar a apresentacao de planos de tratamento e a aceitacao por
parte dos pacientes.

O QUE VAI APRENDER

Posicionamento estratégico: como definir e comunicar o que torna a sua clinica tinica no mercado.
Marketing digital para clinicas: redes sociais, Google, contetido — o que realmente gera pacientes.
Funil de captacdo: como transformar seguidores e contactos em pacientes reais na cadeira.
Apresentacao de planos de tratamento: técnicas de comunicaciao que aumentam a taxa de aceitagao.
Métricas que importam: como medir o retorno de cada acao de marketing e vendas.

Fidelizacao e referéncia: sistemas que transformam pacientes satisfeitos em embaixadores da sua
clinica.

Casos praticos: exemplos reais de estratégias aplicadas com resultados concretos.



SOBRE O PROFESSOR

Fernando Augusto da Silva

Marketing e Vendas - P6s-graduacao em Marketing Management (IPAM Lisboa) - Administrac¢ao de
Empresas (FGV)

Formador especializado em marketing para clinicas dentarias

Fernando Augusto da Silva é especialista em marketing e vendas aplicados a area da satde, com
pos-graduacao em Marketing Management pelo IPAM Lisboa e em Administragdo de Empresas pela

FGV. A sua carreira € inteiramente dedicada a ajudar clinicas e consultérios odontoldgicos a crescer
de forma sustentével.

Fundador do projeto OdontoVendas Pro, Fernando combina experiéncia em formacao empresarial
com conhecimento profundo do mercado da medicina dentaria, oferecendo estratégias que sao tao
préaticas quanto eficazes.

PORQUE ESTE CURSO

O melhor marketing para um dentista ndo é parecer melhor do que é. E fazer com que o
mercado perceba o valor que ja entrega — e transformar esse valor em crescimento.

Nao vai aprender apenas teoria. Vai adquirir um sistema de trabalho que pode aplicar amanha, no
seu consultorio, com impacto real nos seus resultados.

Inscreva-se agora e aprenda a fazer da sua exceléncia clinica um motor de
crescimento.

Vagas limitadas. Formacao exclusiva Dental Vortex.

DENTAL VORTEX
Conhecimento estruturado para decisoes clinicas de alto nivel.






